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SAMARBEJDSAFTALE 
SALES BY NOVAÏRE 
v/ Novaïre Int. ApS 
CVR: 45944581 
Søborg Hovedgade 94B 
2860 Søborg 
Mail: as@novaire.com 

 

1. Parter 
Denne aftale indgås mellem: 

Sales By Novaïre Int. ApS 
(herefter “SBN”) 

og 

(herefter “Forfatteren”) 

 

2. Værk 

Aftalen omhandler værket: 

(herefter “Værket”- ejes 100% af forfatteren) 

Forventet udgivelse: ultimo juni 2026  
Såfremt der ikke opstår uventet hændelser 
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3. Aftalens formål 

Aftalen vedrører indsalg af Værket til detailhandlen i Danmark, herunder: 
• Indsalg til boghandlere og kæder 
• Synlighed i Bogportalen 
• Salgsforhandlinger 
• Anvendelse af udarbejdet sales kit 

 

4. Distribution og logistik 

Efter tryk: 
• Importeres bøgerne via Novaïre Int. ApS 
• Leveres til centrallager: DBK, Mimersvej 4, 4600 Køge 
• Lager og distribution sker under GREENHOUSE By Novaïre 

Samtlige omkostninger relateret til: 
• Tryk 
• Transport 
• Import og told 
• Lager 
• Distribution 
• Håndtering 
• DBK-ydelser 

afholdes fuldt ud af Forfatteren. 

 

Afregningsstruktur via DBK 

• Alle omkostninger hos DBK modregnes automatisk i salgsindtægterne før udbetaling 
• Udbetaling fra DBK sker som nettobeløb efter fradrag af samtlige omkostninger 
Disse dokumentere udfra dem af DBK udsendte faktura 
• Sales By Novaïre afregner herefter med Forfatteren på baggrund af det modtagne 
nettobeløb 

Afregninger sker hver 3 måned, fra den efterfølgende 1. i måned efter udgivelsen  
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Beregning af Sales By Novaïres provision 

Provision beregnes således: 

1. Vejledende udsalgspris (f.eks. 299 kr.) 
2. Fradrag af moms (÷ 25 % = × 0,8) 
3. Fradrag af boghandlerens indkøbsrabat 
4. Resterende beløb = netto salgsgrundlag 

Af dette netto salgsgrundlag beregnes Sales By Novaïres provision på 25 % 

 

Supplerende betaling 

• Såfremt Forfatterens konto hos DBK er i underskud, er Forfatteren forpligtet til at dække 
differencen 
• Betaling skal ske senest 8 dage efter skriftlig anmodning 

 

5. Ikke-eksklusivitet 

Aftalen er ikke-eksklusiv. 

Forfatteren er berettiget til at samarbejde med andre partnere, kanaler eller aktører nationalt 
og internationalt. 

Dog gælder, at salg til det danske detailmarked i aftaleperioden håndteres via Sales By 
Novaïre, medmindre andet er udtrykkeligt og skriftligt aftalt mellem parterne. 

 

6. Afregning og returhåndtering 

Afregning 

• Afregning sker kvartalsvis (hver 3. måned) 
• Udbetaling sker til Forfatterens oplyste konto 
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Tilbageholdelse af midler 

• En del af salgsindtægterne tilbageholdes midlertidigt af DBK pr. ISBN 
• Tilbageholdelsen kan ske i op til 90 dage-j.frt returpolitikken hos DBK Distribution 
• Dette er standard praksis i bogbranchen 

 

Modregning 

SBN er berettiget til at modregne: 
• Returnerede varer 
• Returhåndteringsomkostninger 
• DBK-omkostninger 

 

Afregningsgrundlag 

• Afregning sker på baggrund af realiseret nettosalg 
• Ikke alle solgte eksemplarer anses som endeligt solgt ved første afregning 

 

Dokumentation 

Ved hver afregning ( hver 3 måned efter udgivelsen)  fremsendes opgørelse med: 
• Solgte eksemplarer 
• Returneringer 
• DBK-omkostninger 
• Nettosalg 
• Provision 

 

Provision 

• Provision beregnes kun af realiseret salg 
• Ingen provision ved nul salg 
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7. Ydelsens omfang 

SBN leverer: 
• Indsalg 
• Salgsforhandlinger 
• Synlighed i salgskanaler 
• Kontakt til detailleddet 

Sales By Novaïre er salgs- og distributionspartner – ikke marketingansvarlig 

 

8. Organisering og salgsproces 

Sales By Novaïre er en selvstændig salgsafdeling under Novaïre Int. ApS. 

Ansvarlig: 
Christina B. Nielsen, Salgsdirektør 

Der tilknyttes en Sales Account Manager. 

Sales By Novaïre har ret til at disponere over op til 30 eksemplarer til salgsarbejde. 

Forfatteren ejer 100 % af rettighederne til værket. 

 

9. Markedsføring 

Markedsføring, PR og kampagner: 
• Er ikke inkluderet 
• Aftales separat 
• Faktureres særskilt 

 

10. Ansvarsbegrænsning 

Sales By Novaïre: 
• Garanterer ikke salg eller indtjening 
• Leverer en professionel indsats 

Kan ikke holdes ansvarlig for: 
• Manglende salg 
• Markedsforhold 
• Returneringer 
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• Tredjeparts dispositioner 
• Tabt indtjening 

Samlet ansvar er begrænset til modtaget honorar 

11. Skadesløsholdelse 

Forfatterens ansvar 

Forfatteren holder Sales By Novaïre skadesløs for krav, tab eller ansvar som følge af: 
• Egne handlinger eller undladelser 
• Værkets indhold 
• Tredjemandskrav 
• Forhold relateret til værket eller forhold Forfatteren har indflydelse på 

Dette omfatter både direkte og indirekte tab 

 

Novaïres ansvar 

Forfatteren holdes skadesløs for fejl direkte forårsaget af SBN 

 

Ansvarsbegrænsning 

Sales By Novaïre kan ikke gøres ansvarlig for indirekte tab eller driftstab 

 

12. Samarbejdsform 

Sales By Novaïre arbejder selvstændigt og træffer alle salgsbeslutninger. 

Forfatteren har ikke operativ styring over salgsprocessen hos SBN. 

 

13. Ikrafttræden/opsigelse 

Aftalen træder i kraft ved underskrift. 

Aftalen regulerer samarbejdet fra den 1. marts 2026, hvor salgsarbejdet blev påbegyndt på 
baggrund af parternes mundtlige aftale. 
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Opsigelse 

Aftalen kan opsiges af begge parter med 60 dages skriftligt varsel. 

Ved opsigelse: 
• Allerede gennemførte salg afregnes med provision 
• Igangværende salgsprocesser kan afsluttes 
• Parterne forpligter sig til loyal afslutning 

 

14. Lovvalg og værneting 

Aftalen er underlagt dansk ret 

Enhver tvist, uenighed eller krav, der udspringer af eller relaterer sig til denne aftale, 
herunder dens fortolkning, gyldighed, opfyldelse eller ophør, afgøres ved Retten i 
København som eksklusivt værneting 

 

15. Ekstra administrative ydelser 

Enhver administrativ opgave, som Sales By Novaïre udfører på vegne af Forfatteren, og 
som ikke er omfattet af denne aftale, faktureres særskilt efter godkendelse fra forfatteren og 
Novaïre : 

• 350 kr. plus moms pr. påbegyndt time 

Dette omfatter blandt andet: 

• Ad hoc opgaver 
• Ekstra koordinering 
• Individuelle forespørgsler 
• Ændringer uden for aftalt scope 
• Løbende sparring 

Gentagne henvendelser uden for aftalen anses som fakturerbare ydelser 

 
16. Underskrifter 

Dato: 5 Maj 2026 

For Novaïre Int. ApS 
Navn: April Sandbäck 
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